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DATOS PERSONALES 
Irene Bocanegra Cobos  
C/ Mayor 33, 1º. 11401 Jerez 
Nacida el 12 de marzo de 1971  
Teléfono: (956) 00 00 00   
E-mail: irene@mail.com  
 
 
OBJETIVO PROFESIONAL. 
Dirección del área técnica I+D en empresa especializada en telemática-
telecomunicación con implantación nacional y/o multinacional.  
 
 
FORMACIÓN 
- Ingeniería Superior de Telecomunicación por la Universidad Politécnica de Madrid 
(1996) 
- Becaria de INI en Ensidesa, Gijón (1997). 
- Especialización en circuitos integrados en la Universidad de Lille, Francia (enero a 
marzo 1998). 
 
 
EXPERIENCIA PROFESIONAL 

 
a)Experiencia Técnica 
Técnica de mantenimiento de terminales en Eurónica, S.A. (1999-2000). 
Encargada de verificar el diagnóstico propuesto por los operarios de la sala de 
cálculo:  
- Comprobación de diagnósticos 
- Supervisión de las tareas de conservación y reparación de ordenadores 
- Programadora de aplicaciones en EMS Ibérica (2001-03). Era responsable de 
la adaptación y desarrollo de programas de gestión y administración comercial 
(programas de base y aplicaciones) 
Funciones:  
- Adaptaciones de funciones de control y programas de base; univac 1100/20, 
sobre lenguaje Cobol/Ascii y otros (IBM; MVS/JES 2, etc.) 
- Diseño de aplicaciones: planificación de programas; desarrollo de gráficas, 
diagramas de bloque/flujo e instrucciones; presentación de resultados.  
 
b) Experiencia en ventas 
 - Delegada de ventas en EMA Ibérica para Madrid y Castilla La Mancha (1999-
2000). Responsable de un equipo de diez vendedores especializados, logrando 
en seis meses un aumento del 25% en la cartera de clientes.  
Funciones:  
- Venta e instalación de equipos de télex 
- Organización de entrevistas 
- Recepción e información a clientes  
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c) Mercadotecnia 

 - Encargada del Departamento de Marketing de Multistandard, S.A. (2002-04) 
como responsable final de las actividades comerciales, encargada de la 
reestructuración del departamento con vistas a su mayor eficacia.  
Funciones: 
Coordinación y dirección de: 
- Prospectivas de mercado en redes locales 
- Creación de bases de datos de clientes 
- Contratos técnicos, junto al Departamento Jurídico 
- Campañas de promoción: publicidad, ferias, mailing  
 
 

IDIOMAS 
Inglés Nivel alto oral y escrito.  

Francés Nociones básicas 

 

OTROS DATOS 
Carné de conducir B1. Coche Propio. 
Disponibilidad para viajar. 
Disponible para incorporación inmediata. 
 


